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V' Knjiga/sveugilisni udzbenik koji dopadljivim i pristupaénim stilom pi-
sanja predstavlja sloZzeno poslovno podruéje prodaje i pregovaranja

V' Integralno su predstavljena sva relevantna podruéja prodajne znano-

profesionalna sti, vjestine i struke u tri glavna dijela knjige i 15 poglavlja
prodaja

i pregovaranje V' Olaksano je snalazenije i uéinkovito usvajanje znanja Gitatelja koriste-
njem izdvojenih ciljeva, sazetaka, kljuénih pojmova, pitanja za raspra-
vu i ponavljanje

V' Svako je poglavlje obogaéeno nizom praktiénih primjera
V' Djelo utemeljeno na dosezima najbolje poslovne prakse domaceg i ino-
zemnog poslovnog okruzenja
V' Napisala ga je hrvatska autorica uvazavajuéi specifiénosti lokalnog
Maloprodajna cijena: gospodarskog prostora i aktualnih trziSnih uvjeta
V' Namijenjeno svima koji ozbiljno promisljaju vlastitu poslovnu budug-

nost

-15%
2a Elanove Udruge tvrdi uvez - 527 str. - bogate ilustracije u boji - kazalo imena i poj-

mova - format: 21x26 cm - ISBN 978-953-55637-0-9

r V' Zbirka pazljivo odabranih poslovnih situacija i njihovih analiza
e V' Zastupljenost razliéitih gospodarskih sektora i njima svojstvenih naéi-
Marija Tomagevi¢ Lisanin na prodavanja i pregovaranja
"05'9"“:;'1‘;:"""' V' Predstavljanje domagih i inozemnih poslovnih subjekata i njihove prak-
i';:e';ova,an;a se prodavanja i pregovaranja na tuzemnom i inozemnim trziStima
V' Naglasak na ljude, aktere poslovanja, njihova obiljezja, uspjehe i izazo-
ve
V' Slikoviti prikazi i deskriptivni opisi popraéeni kvantitativnim analizama
V' 23 dubinska prikaza poslovnih organizacija i istaknutih prodajnih pro-
fesionalaca
V' Problemska pitanja za bolje povezivanie teorije s praksom
Maloprodaijna cijena: V' Korisno $tivo za napredne i za one koji tek ulaze u svijet prodaje i pre-
govaranja
-15%
: o ghupup tvrdi uvez - 307 str. - bogate ilustracije u boji - format: 21x26 cm
za glanove Udruge s ISBN 978-953-55637-1-6

NARUDZBENICA
11T Profesionalna prodaja i pregovaranje
Prezime: ........coooiiiiciiiiiere s Poslovni slucajevi iz prodaje i pregovaranja kom

Adresa: ........coveeeeiiiirinniees e Nacin plaéanja: a) predraCun b) uplatom na ziroradun: 2360000-1102014432

Telefon: ....ccoovvveeiiirrrc s Nacin preuzimanja: a) osobno b) postom (troSak otpreme 30 kuna)

VIastoru€ni potpis: ........ooerrniinin e

Narudzbu mozete obaviti: mailom na hupup@hupup.hr, telefonski na: 01/2383317 ili postom na adresu:
HUPUP, Dobri dol 1, 10000 ZAGREB




